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DECLARACION

Declaramos para los debidos fines, que el software “escribir el nombre
del software” estd adecuado al convenio SENIAT.

Informamos, ademds, que la guia de implementacion definida por
Bematech fue verificaday que el software esta adecuado a dicha guia.

Y en prueba de conformidad, las partes firman la presente declaracion

Ciudad, dia, mes y afo.

Responsable por la empresa

@

BemartecH

BEMATECH SOFTWARE PARTNERS
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D.EL CATALOGO IMPRESO
Y EL DE LA WEB.

000

Las empresas que hagan parte del Programa estaran en el catalogo de
Members en la WEB.

E.CRITERIOS MINIMOS PARA
PARTICIPACION EN EL PBSP

000

1.Envio de documentacién bésica para catastro;

(Razoén Social, N° de registro Oficial, Direccién Completa,...)
2.Que posea e-mail para comunicacién directa;

3.Carta de conformidad del aplicativo para Automaciéon Comercial
con el convenio SENIAT, con firma reconocida. (Conforme indica el
anexo).

A partir del momento en que Bematech obtiene la documentaciéon de
la empresa candidata al programa BSP, su catastro es inmediatamente
colocado en el GPV, (Gerente de Puntaje Virtual) y queda a disposicion
para que la candidata registre sus puntos.

F.APOYO TECNICO

000

El programa BSP brinda al miembro del programa un servicio de
soporte técnico especializado para el Desarrollador de Sistemas. El
Miembro pasa a tener acceso directo al Fabricante, lo que le permite
mayor flexibilidad para el desarrollo de los aplicativos.

Atentamente,

Wladimir Alvarez

Business Development Manager
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C.PUNTUACION PROGRAMA BEMATECH SOFTWARE
©oo PARTNERS LATINOAMERICA

PUNTOS PREMIOS 000
50 LI e Skt Bematech Software Partners es un programa de marketing de
100 1 x BR-310 + 1 x Customer Display relaciones destinado a empresas que desarrollan soluciones de
software para el mercado de venta al por menor. Este programa tiene
150 Gaveta de Dinero + 1 x BR-310 como objetivo central incentivar que las software-houses utilicen los
v ! X productos BEMATECH.
250 MP-20 CI BSP es un programa de puntos que van siendo sumados y, a medida
300 SB-3010 que son alcanzados determinados valores, las empresas implicadas
reciben una serie de beneficios. Los puntos se obtienen a través de la
350 MP-2100 TH instalacion de los productos BEMATECH agregados a su software.
El Programa cuenta con un Gerente de Puntuacién Virtual, totalmente
500 MP-20 FI Il informatizado creado especialmente para estrechar la relacién de las
750 SB-3010 + MP-20 FI Il empresas con la BEMATECH y para ayudar a desarrollar un trabajo en

conjunto aun mas lucrativo.

Cada producto Bematech otorga distinta cantidad de puntos,

OBS: conforme sigue a continuacion.

0 Los Distribuidores no tienen derecho a ese premio;

0 Los puntos obtenidos en el programa son validos por 1(un) afo.

A.PRODUCTOS / PUNTOS.

Programa de Millas o000
La Software House que acumule mas puntos en un ano ganara el viaje MP-20 Fl Il 12
asi como larevendedora de su canal que mas haya vendido. SB-5000 10
Premio SB-3010 10
MP-2100 TH 5
MP-20 CI 3
Customer Display 2
Gaveta de Dinero 2
Lector BR-310 1
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B.COMO HACER SU REGISTRO E INGRESAR
CON SUS VENTAS:

000
Gerente de Puntacion Virtual
O Solamente via WEB Pagina exclusiva en el sitio de Bematech:

@ http://www.bematech.com/es/default.asp

0 Hay queinformar:
@ Losdatosdel cliente;
© Cudlesy Cuantos productos Bematech fueron instalados;
© E|Software que fueinstalado en el cliente final.

O Los puntos seran acumulados automaticamente;

O Sera posible chequear el total de puntos disponibles para uso, tras el
registro de cada punto;

O Incluso la software-house que comercializa solamente el software,
trabajando con hardware en conjunto con otras empresas, podra
hacer el registro de los numeros de equipos BEMATECH que fueron
instalados con las copias del software instalado;

© BEMATECH confiarad 100% en todas las informaciones registradas por
los Partners en el GPV, y apenas realizara una auditoria en el momento
delaentrega de un premio.

Las informaciones sobre los productos instalados deben ser
comunicadas a través de nuestro sitio en la INTERNET. La
responsabilidad sobre las informaciones es de la software-house y de
sus revendedoras.

Cada PARTNER poseera su catastro previo en el banco de datos, lo que
permitirad que registre sus informaciones.

Cada PARTNER tendra acceso en BEMATECH al total de puntos ya
utilizados, ademas del total de puntos disponibles para el uso en el
programa de premios. Apenas el PARTNER tendra libre acceso para
acompanar los valores de su puntuacion.

Cuando las software-houses venden sus productos via canal de
revendedoras, estas empresas también recibiran los beneficios
alcanzados por las revendedoras, bajo el siguiente criterio:

El total de puntos sumados por las revendedoras que
comercializan el software, un 30% serd computado para la
empresa de desarrollo y un 70% para la revendedora.

En estos casos, la software-house tendra el beneficio relativo a la suma
delosresultados de su canal de ventas.

Para que esto ocurra de forma automadtica, es necesario que la
software-house informe a Bematech cuales son sus revendedoras y
dénde se ubican, para que las informaciones estén en el banco de
datos.

Para que no haya dudas en el catdlogo del Software Partner Impreso y
en el de la WEB, seran divulgados sélo los Desarrolladores de
Sistemas, no las revendedoras de su canal de venta.

Las revendedoras que hardn parte del programa serdn tan sélo
aquellas que hayan sido indicadas por el Partner como revendedoras
integrantes de su canal de venta.

Las revendedoras que no consten en la lista de revendedoras de
ningun Partner no hardn parte del programa y tampoco tendran el
derecho de registrar sus puntos o recibir premios.

A continuacién, vamos a ver los detalles de los premios destinados a
los Desarrolladores de sistemasy a las revendedoras.
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